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SUCCESS STORY

W 2017 roku trzech naukowcow z Politechniki Wroctawskiej
postanowito skomercjalizowac efekty swoich prac
badawczych.

Tak powstato LiqUid TeChnO’Ogies

— firma produkujqgca preparaty do systemow HVAC oraz
linie srodkoéw przeciw komarom i kleszczom - marka
Moskiter. Ich szybki rozwdj i wejscie na rynki europejskie
to efekt potqgczenia innowacji, determinacji oraz wsparcia
Sieci Enterprise Europe Network.

» Wywiad z dr hab. inz. Danielem Strubem, wspotwtascicielem firmy
Liquid Technologies.
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Gdy innowacja spotyka wsparcie EEN

Liquid
8

Technologies

Od pomystu naukowcow do producenta
innowacyjnej chemii specjalistycznej

- Sie€ EEN jako katalizator rozwoju
marKki LT i jej ekspansji zagranicznej.

Opiekunami merytorycznymi firmy z ramienia Sieci EEN sq Anna Pytel { Marta Wrdbel, ktdre wspierajq przedsiebiorstwo
w procesie rozwoju [ umiedzynarodowienia.

Enterprise Europe Network: Jak narodzito sie
Liquid Technologies?

Daniel Strub (LT): Liquid Technologies to wroctaw-
ska firma zatozona w 2017 roku przez naukowcow
z Politechniki Wroctawskiej: Arkadiusza Szydetko,
Bartosza Urbanka i mnie - Daniela Struba.

Firma spedalizuje sie w projektowaniu i pro-

dukgji chemicznych preparatow do konserwacdj,
(czyszczenia i dezynfekgji) uktadow klimatyzacyj-
nych i wentylacyjnych, a takze produktow owado-
bojczych, w tym nowatorskiej linii Moskiter.
Jest to ciezka chemia, ale mocno oparta o nasze
zaplecze naukowe z PWr — projektowalismy
i wdrazalisSmy wiasne rozwigzania juz na etapie
badan akademickich.

EEN: Co miato wptyw na podjecie wspotpracy
Z EEN?

D.S.: Przed rozpoczeciem wspotpracy z Enterprise
Europe Network firma dziatata gtownie na rynku
polskim. Chociaz posiadalismy zaplecze naukowe
i innowacyjne produkty, brakowato nam jednak
odpowiednich umiejetnosci w zakresie ekspansji
zagranicznej, analiz, strategii i kontaktow, ktore
pozwolityby wdrozy¢ te rozwigzania na szersza
skale. Kluczowym wyzwaniem byto takze podnie-
sienie kompetengji zespotu, aby skutecznie konku-
rowac poza granicami kraju

Poniewaz wszyscy zatozyciele firmy sa blisko
zwigzani z Politechnikg Wroctawskg, dziatania
Sieci EEN prowadzone w ramach Wroctawskiego
Centrum Transferu Technologii PWr byty nam
juz znane, a wspotpraca z EEN rozpoczeta sie
w sposob naturalny.

een.ec.europa.eu

EEN: Jak wygladata stategia ze strony Sieci EEN?

Marta Wrébel: Firma od 2017 roku korzysta
z ciaggtego i dopasowanego do swoich potrzeb
doradztwa EEN. Na przestrzeni tych lat Sie¢
wsparta Liquid Technologies w wielu kluczowych
obszarach dziatalnosci:

PR i analiza stanu techniki — Sie¢ wsparta
firme w analizach patentowych i konsultacjach
z rzecznikiem patentowym, co pozwolito bezpiecz-
nie rozwija¢ innowacyjne formuty, w tym sktadniki
zapachowe wykorzystywane w produktach HVAC.

+ Doradztwo eksportovve — EEN pomogto
opracowac strategie wejscia na rynki zagraniczne
oraz przygotowac komunikacje eksportowa, co
umozliwito wejscie z produktami na rynki zagra-
niczne.

" Analizy rynkowe — LT otrzymato dostep do
profesjonalnych raportéw, ktore wskazaty najbar-
dziej perspektywiczne kierunki ekspansji i wymaogi
rynkowe.

« B2B i networking — Dzieki misjom gospo-
darczym i spotkaniom B2B organizowanym przez
EEN firma nawigzata cenne kontakty.

" Audyt wzorniczy i branding — Przy wsparciu
Sieci powstata petna identyfikacja wizualna nowej
linii produktéw owadobdjczych obejmujaca logotyp,
opakowania i etykiety dostosowane do europej-
skich standardow.

v Szkolenia — Zespot firmy korzysta z licznych
szkolen organizowanych przez EEN Polska
Zachodnia z zakresu marketingu, internagjonalizadji
i ESG, dzieki ktérym nauczyt sie samodzielnie
przygotowywac wnioski o finansowanie oraz
prowadzi¢ profesjonalng komunikacje eksportowa.
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EEN: Jakie sq wymierne efekty wspétpracy LT
z Sieciq?

D.S.: Waznym rezultatem wspotpracy z Siecig EEN
byto nawigzanie | rozwiniecie statej wspotpracy
z siecig Leroy Merlin (ADEO), dzieki czemu
produkty HVAC Liquid Technologies sg dzi$
dostepne we wszystkich sklepach tej sieci w cate
Polsce. Wsparcie EEN przetozyto sie réwniez na
wymierne rezultaty w obszarze ekspansji zagra-
nicznej — z pomoca Sieci firma skutecznie weszta
na rynki Czech i Stowacji w segmencie chemii do
klimatyzagji. Dla tego produktu LT posiada takze
przygotowang dokumentacje wymagang do
wejscia na rynki krajow battyckich.
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Przedsiebiorstwo aktywnie uczestniczyto row-
niez w miedzynarodowych wydarzeniach, takich
jak misja gospodarcza do Bosni i Hercegowiny
w 2019 roku, targi branzowe oraz liczne spotkania
B2B. Wraz z Siecig EEN Polska Zachodnia - LT
wspotorganizowato prestizowe 52nd International
Symposium on Essential Qils (ISEO 2022) z modu-
tem B2B, co znaczgco zwiekszyto rozpoznawal-
nos¢ firmy na arenie miedzynarodowej i wzmocnito
jej pozycje w branzy.

een.ec.europa.eu

W ramach tych dziatan Liquid Technologies
nawigzano réwniez trwate partnerstwo z egipska
firma dostarczajacg surowce aromatyczne wyko-
rzystywane w produktach HVAC, a réwnolegle
rozwinieto niezalezng wspotprace naukowa z tym
samym partnerem.

Wspotpraca z kontrahentem z Egiptu zaowo-
cowata takze pozyskaniem Bonu na Innowacje
w 2023 roku, co dodatkowo wsparto rozwdj
nowych rozwigzan w Liquid Technologies.

,10 wtasnie Sie¢ EEN okazata sie pomostem
do pierwszych ustug doradczych - dzieki niej
szybko trafilismy na wtasciwych ekspertéw
i otrzymalismy wsparcie doktadnie tam,
gdzie go potrzebowalisSmy.”

Daniel Strub

Na bazie zdobytych kompetencji Liquid Tech-
nologies opracowato nowe produkty i stworzyto
od podstaw linie preparatéw owadobodjczych
Moskiter. Przy wsparciu Sieci EEN przeprowadzono
dla niej kompleksowy audyt wzorniczy, ktory
pozwolit dopracowa¢ identyfikacje wizualng
i przygotowac marke do ekspansji na rynki zagra-
niczne. Preparaty tej marki skutecznie odstraszaja
komary i kleszcze, zapewniajac ochrone dzieciom
i dorostym.

Produkt ten wyrdznia sie na rynku, poniewaz
jako jedyny obecnie preparat przeznaczony jest
dla dzieci od 6. miesigca zycia, CoO czyni go rozwig-
zaniem unikatowym w swojej kategorii.

Obecnie produkty Moskiter sprzedawane sa
w Internecie, ale dzieki pracy Anny Pytel i Marty
Wrobel firma dysponuje petng dokumentacja
wymagana do wprowadzenia preparatu na rynek
francuski. Trwaja takze rozmowy dotyczace pozy-
skania odpowiedniego dystrybutora umozliwiaja-
cego wprowadzenie produktow Moskiter do
sprzedazy stacjonarnej, w czym EEN aktywnie
wspiera przedsiebiorstwo.

Rozszerzenie dziatalnosci, wejscie na nowe
rynki i rozw¢j linii produkcyjnej stworzyty realng
potrzebe zwiekszenia zasobow kadrowych do
9 o0sob. Dzieki stabilnemu rozwojowi, ktory
w duzej mierze zawdzieczamy wsparciu Sieci EEN,
moglismy zatrudni¢ nowych specjalistéw i wzmocnic¢
firme operacyjnie.
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EEN: Jak oceniacie przebieg i charakter wspétpracy
z EEN?

D.S.: Wspotpraca z Siecig EEN ma charakter
kompleksowy i staty — opiera sie na biezagcym
kontakcie, szybkim reagowaniu na potrzeby LT
i elastycznym dopasowywaniu ustug do aktual-
nych wyzwan. W kazdej chwili mozemy zwrdcic sie
do doradcow EEN po pomoc, a wsparcie udzielane
jest natychmiast, niezaleznie od tego, czy dotyczy
kwestii eksportowych, analitycznych, regulacyj-
nych czy rozwojowych. Taka ciggtos¢ wspotpracy
sprawia, ze EEN petni role statego partnera
w rozwoju i internacjonalizadji naszej firmy.

,Nasza historia to dowdd, ze dobrze

ukierunkowane wsparcie — dostepne bezptatnie

w ramach EEN — moze catkowicie zmieni¢
trajektorie rozwoju przedsiebiorstwa.”

Daniel Strub

een.ec.europa.eu

EEN: Jakie obecnie sq najwazniejsze kierunki rozwoju
Liquid Technologies?

D.S.: Planujemy wejscie na kolejne europejskie
rynki — dysponujemy juz kompletng dokumenta-
ga przygotowang pod rynek wioski, a dzieki
wsparciu Sieci EEN zostalismy rowniez skontakto-
wani z wioskim agentem, co otwiera droge do
rozpoczecia ekspansji we Wioszech. Rownolegle
rozwijamy nowe linie produktowe, w tym kosme-
tyczne i weterynaryjne, oraz przygotowujemy sie
do wdrozenia standardéw ESG, traktujac je jako
wazny element naszego dalszego rozwoju.

Tak ambitne zamierzenia nie bytyby jednak
mozliwe bez statego wsparcia i ustug Sieci EEN,
ktora od poczatku towarzyszyta nam w procesie
internacjonalizacji — budujgc nasze kompetencje,
pomagajgc w pozyskaniu kluczowych partnerow,
dostarczajgc ekspertow, analizy oraz narzedzia
niezbedne do profesjonalizacji dziatan eksporto-
wych.
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