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Gospodarcza wspotpraca w wymiarze
miedzynarodowym poza Unig Europejska

- 0 czym warto wiedzie¢ ? Umowy o wolnym handlu
(FTA) i baza Access2Markets.

»,Myslimy lokalnie
= dziatamy globalnie”
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w miedzynarod
otoczeniu”
Przewodniki

Sukcesu dla przedsiebiorcow.
Wiedza niezbedna do osiggniecia
biznesowych celow.
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Gospodarcza wspotpraca miedzynarodowa poza Unig Europejskq
ma ogromne znaczenie dla wielu krajéw i firm na catym Swiecie.
Kraje Unii Europejskiej sq oczywiscie najwazniejszymi odbiorcami
polskich towarow i ustug oraz najwiekszymi dostawcami towarow
i ustug do Polski. Od momentu dotqczenia do UE kraje Wspdlnoty
odpowiadaty za okoto 75% naszego eksportu oraz okoto 50%-60%

importu do Polski.

Niemniej jednak wymiana handlowa
z krajami spoza UE nabiera ciggle na
znaczeniu. Jak podaje GUS w pierwszym
kwartale 2024 r. zagraniczna sprzedaz
polskich towarodw, liczona w euro, zmalata
w poréwnaniu z tym samym okresem
sprzed roku o 4,9%. Jedynie eksport
towaréw do krajow wysokorozwinietych
spoza UE osiagnat wyzszy poziom o 6,3%
w | kwartale 2024 w poréwnaniu z rokiem
poprzednim, np.

Wielka Brytania
7,8 mld EUR wzrost 0 9,3%

USA
4.8 mld EUR wzrost 0 7,3%

Wymiana handlowa z krajami trzecimi
czesto jest jednak dos¢ skomplikowana ze
wzgledu na wiele aspektow, ktore nalezy
wzig¢ pod uwage, jak optaty celne,
wymagania administracyjne i regulacje
(normy i certyfikaty), kultura, odlegtosc,
kwestie transportowe, aspekty Srodowis-
kowe, konkurencja i wiele innych. Wiek-
szoSC€ z nich to kwestie, o ktorych juz nie
myslimy przyzwyczajeni do funkcjonowania
na Jednolitym Rynku Europejskim
(z ang. Single European Market). Zupetnie
inaczej wyglada kwestia wspotpracy
biznesowej z krajami poza Unig Europejska.



Jednym z  kluczowych  narzedzi
utatwiajacych i promujacych swobode
handlu z krajami poza Unig Europejska

R Umowy o Wolnym Handlu, RAEYE
IOIOITYAELCNFTA (z ang. Free Trade

Umowy o Wolnym Handlu stanowig
jedno z kluczowych narzedzi wspiera-
jacych rozwdj handlu miedzynarodo-
wego, szczegodlnie z krajami spoza Unii
Europejskiej. Sg to porozumienia
miedzynarodowe, ktére majg na celu
redukcje barier handlowych, takich jak
cta czy regulacje administracyjne,
utatwiajac tym samym przeptyw
towarbw i ustug miedzy krajami
sygnatariuszami. Umowy te tworzg
ramy, ktore sprzyjaja  globalnej
wymianie handlowej i inwestycjom,
stanowigc fundament wspotczesnej
gospodarki Swiatowej.

Z

Dzieki FTA, mate i Srednie przedsiebior-
stwa (MSP) zyskuja mozliwos¢ bardziej
konkurencyjnej ekspansji na rynki zagra-
niczne. Przyktadem moze by¢ umowa
CETA miedzy Unia Europejska a Kanada,
ktorej podpisanie zaowocowato wzrostem
eksportu europejskich MSP do Kanady
o Srednio 7% rocznie w pierwszych
latach od jej wejscia w zycie."! Rowniez
umowa handlowa miedzy UE a Koreg
Potudniowg przyniosta znaczace korzysci,
eliminujac taryfy celne na wiekszos¢
europejskich produktéw, co wptyneto na
ich konkurencyjnos¢ na tamtejszym
rynku.

Dane statystyczne pokazuja, ze przedsie-
biorstwa korzystajace z FTA czesto odno-
towuja wyrazny wzrost sprzedazy.
Z analizy Komisji Europejskiej wynika, ze
firmy korzystajagce z Uméw o Wolnym
Handlu osiagaja $rednio o 14% wyzszg

sprzedaz zagraniczng w porownaniu do
tych, ktore nie korzystajg z tych porozu-
mien

Pojawia sie jednak pytanie, kto doktadnie
korzysta z FTA, w jakim celu sg one
tworzone oraz jakie korzysci moga przy-
nies¢ przedsiebiorcom. FTA, jako miedzy-
narodowe porozumienia, s projektowane
w celu minimalizowania barier handlo-
wych, co przektada sie na tatwiejszy
i bardziej optacalny dostep do globalnych
rynkow. Waznym aspektem dla przedsie-
biorcow jest zrozumienie, ktore produkty
i ustugi sa objete dang umowa, co
pozwala na Swiadome planowanie
ekspansji zagranicznej. Kazde FTA posiada
unikalne zapisy, ktore moga przynies¢
szczegoblne korzysci okreslonym branzom
i sektorom gospodarki.

1 https://www.canada.ca/en/global-affairs/news/2019/07/benefits-of-ceta.html
https://www.international.gc.ca/trade-commerce/trade-agreements-accords

-commerciaux/agr-acc/ceta-aecg/2020-07-sme_report-rapport_pme.aspx?lang

=eng

2 https:/policy.trade.ec.europa.eu/analysis-and-assessment/statistics_en
https://policy.trade.ec.europa.eu/analysis-and-assessment/statistics_en




GtOWNE KORZYSCI DLA PRZEDSIEBIORCOW WYNIKAJACE Z ZAPISOW
UMOW O WOLNYM HANDLU TO:

1. Obnizenie kosztéw wymiany 3. Lepszy dostep do surowcow

miedzynarodowej - nizsze lub - firmy moga mie¢ szerszy

zerowe stawki celne. Eliminacja
lub redukcja cet na import
i eksport towardw oznacza nizsze
koszty produkcji (dla importowa-
nych surowcéw wykorzystywa-
nych w produkcji) i wyzszg
marze zysku.

. tatwiejsze i szybsze procedury
celne, uznawanie wzajemnych
certyfikatow produktéw, a przez
to zwiekszona konkurencyjnos¢
- poprzez zmniejszenie barier
handlowych i utatwienie wymiany
miedzynarodowej, umowy te
pozwalajg przedsiebiorcom lepiej
konkurowac na scenie miedzyna-
rodowe;j.

dostep do surowcow i kompo-
nentéw po nizszych cenach, co
dodatkowo wptywa na efektyw-
nos¢ produkgji.

. Utatwiony handel ustugami

- FTA czesto regulujg takze
dostep do rynkéw ustugowych,
co jest istotne dla branz takich
jak finanse, technologia czy
edukacja.

. Lepsze zabezpieczenie przed
ryzykiem - FTA moga zawierac
mechanizmy ochrony inwestycji
przedsiebiorcow na  wypadek
sporow lub zmian w przepisach
oraz zapewniajg lepszg ochrone
praw wtasnosci intelektualnej.




POTENCJALNE RYZYKO DLA PRZED-
SIEBIORCOW ZWIAZANE Z UMOWAMI
0 WOLNYM HANDLU TO:

1) Konkurencja z zagranicznymi
firmami. Wzrost konkurencji jest jednym
z gtownych wyzwan dla MSP wynikaja-
cych z FTA. Na przyktad, po wejsciu
w zycie FTA, mate firmy produkujace
odziez moga napotka¢ na trudnosci
w konkurowaniu z tanszymi importowa-
nymi towarami z Azji. Aby sprostac temu
wyzwaniu, MSP powinny skupi¢ sie na
budowaniu unikalnej wartosci swoich
produktéw, na przyktad poprzez podkre-
$lanie ich jakosci, unikatowego designu
czy lokalnego pochodzenia, co moze
przyciggac klientéw poszukujacych na
miedzynarodowych rynkach produktow
premium.

2) ZtozonosS¢ przepisow i stan-
darddéw. Dostosowanie sie do miedzyna-
rodowych standardow i regulacji moze
by¢ kosztowne i czasochtonne, zwtaszcza
dla mniejszych firm. Na przyktad, produ-
cenci zywnosci musza spetniac rygory-
styczne normy sanitarne i fitosanitarne
(SPS) przy eksporcie swoich produktow
do USA.

3) Ryzyko zwigzane z fluktuacja
kurséw walut. Zmiany kurséw walut
moga wptywac na rentownosc¢ eksportu.
Na przyktad, wzrost wartosci euro
w stosunku do dolara spowoduje, ze
europejskie towary stang sie drozsze dla
amerykanskich konsumentéw, co obnizy
na nie popyt. Aby zarzadzac tym ryzy-
kiem, MSP powinny rozwazy¢ korzystanie
z instrumentéw  zabezpieczajacych,
takich jak futures na waluty lub opcje
walutowe, ktoére umozliwiajg ustalenie
kursu wymiany na przysztosc, i pozwala-
ja zabezpieczy¢ sie przed niekorzystnymi
zmianami kurséw.

UE zawarta dotychczas ponad 40 uméw
handlowych z blisko 80 krajami. Kazda FTA
jest specyficzna, a jej poszczegblne zapisy
moga roznie wptywac¢ na rozne sektory
gospodarki. Na przyktad, umowa handlo-
wa miedzy UE a Singapurem otworzyta
drzwi dla europejskich MSP dziatajacych
w sektorze ustug, zwtaszcza finansowych
i komputerowych, co jest wynikiem
specjalnych postanowien umowy skoncen-
trowanych na tych wtasnie branzach.

Najwazniejsze Umowy o Wolnym
Handlu zawarte przez UE to:

e (ETA UE-Kanada
e UE - Ameryka Srodkowa
® Uktad o stowarzyszeniu miedzy UE
a Chile
e Umowa handlowa miedzy UE a Kolumbia,
Peru i Ekwadorem
e Umowa UE-Japonia o partnerstwie
gospodarczym
® Umowa o partnerstwie UE-Meksyk
® Umowa o wolnym handlu UE-Singapur
e Umowa o wolnym handlu miedzy UE
a Koreg Potudniowg
e Umowa o handlu i wspétpracy miedzy
® UE a Zjednoczonym Krolestwem
® Umowa o wolnym handlu miedzy UE
a Wietnamem
e Umowa ze Szwajcarig

Praktycznym  przyktadem  skutecznego
wykorzystania FTA przez MSP z Polski jest
Sylveco, firma produkujaca organiczne
kosmetyki, ktora dzieki umowie CETA
zyskata dostep do kanadyjskiego rynku bez
koniecznosci  ptacenia wysokich taryf
clnych. To umozliwito firmie konkurowanie
cenowo z lokalnymi producentami, czego
efektem byt wzrost sprzedazy o 50%
W ciagu pierwszego roku.



Umowy o Wolnym Handlu oferuja MSP
szereg korzysci, w tym dostep do nowych
rynkow i redukcje barier handlowych.
Jednakze wymagajg one réwniez przemy-
$lanego podejscia i strategii, aby efektyw-
nie zarzadza¢ ryzykiem i wykorzystac
dostepne mozliwosci.

Jednym z narzedzi, ktére moze
pomoéc efektywnie wykorzystywaé
zapisy Uméw o Wolnym Handlu
jest Access2Markets — baza dla
importeréw i eksporteréow:

Zeskanuj KOD QR

Jest to profesjonalne narzedzie, stworzone
przez Komisje Europejska stuzace zwiek-
szeniu efektywnosci wspotpracy miedzy-
narodowej poza Unig Europejska. Jest ono
ogolnie dostepne dla przedsiebiorstw
zainteresowanych wspotpracg handlowg
i ustugowga poza UE.

Access2Markets jest przede wszystkim
istotny dla MSP, ktére planujg wykorzy-
stac zapisy Umow o Wolnym Handlu. Baza
ta umozliwia uzyskanie informacji
potrzebnych do prowadzenia handlu
z panstwami trzecimi, takich jak:

taryfy celne,

podatki,

procedury,
formalnosci i wymogi,
reguty pochodzenia,
srodki wywozowe,
statystyki,

bariery handlowe, itp.

Ponadto baza zawiera takze informacje
potrzebne przy sprzedazy lub zakupie
ustug, a takze do inwestowania i ubie-
gania sie o zamowienia publiczne
w panstwach poza UE. Usystematyzowa-
ne korzystanie z bazy pozwala zdecydo-
wanie utatwi¢ planowanie i realizacje
strategii eksportowe;.

Oprocz bazy Access2Market, warto
rowniez korzysta¢ z seminariow i warsz-
tatobw oferowanych przez organizacje
takie jak Enterprise Europe Network, czy
Izby Handlowe. Te instytucje czesto orga-
nizujg szkolenia, ktére pomagajg zrozu-
mie¢ zasady dziatania FTA oraz jak
najlepiej wykorzysta¢ dostepne umowy
dla rozwoju biznesu. Dodatkowo, korzy-
stanie z konsultacji indywidualnych moze
pomac dostosowac strategie eksportowg
do obowiazujacych umoéw i maksymali-
zowac korzysci ptynace z handlu miedzy-
narodowego.

Wszystkie firmy zainteresowane wspot-
praca miedzynarodowg zapraszamy
do kontaktu z 'Wroctawskim Centrum
Transferu Technologii Politechniki
Wroctawskiej. Nasze ustugi sg bezptatne.
Pomozemy Panstwu w funkcjonowaniu
nie tylko w ramach Jednolitego rynku UE,
ale takze poza nim, wykorzystujac
efektywnie zapisy Uméw o Wolnym Handlu
oraz wiedze, ktorg daje korzystanie
z bazy Access2Market.

Agnieszka Turyrska



enterprise
europe
network

Polska posiada duzy potencjat eksportowy
dzieki swojemu rozlegtemu sektorowi
rolno-spozywczemu. Samodzielne wejscie
na nowe rynki moze byc jednak trudne
i obarczone duzym ryzykiem finansowym.

& Wspbtpraca z Siecig Enterprise Europe
Network (EEN) pozwala producentom
zywnosci w Polsce skorzystac z szerokiego
zakresu ustug doradczych, informacyj-
nych i networkingowych, ktére pomagajq
w radzeniu sobie z ryzykiem i wyzwaniami
branzowymi.

ENTERPRISE EUROPE NETWORK
- W CZYM MOZEMY POMOC?

& Siec wspiera polskich producentow

w zakresie innowagji, transferu technolo-
gii, dostepu do programéw badawczo-
-rozwojowych i partnerstw biznesowych,
ktore majg na celu pomoc firmom w podno-
szeniu konkurencyjnosci i tworzeniu inno-
wacyjnych rozwigzan.

@ Dzieki ustugom Sieci EEN wiele przed-

siebiorstw wzmocnito swdj potencjat
innowacyjny oferujac wysokiej jakosci
produkty i ustugi na konkurencyjnych
rynkach zagranicznych.

Wszelkie dziatania Sieci skierowane do sektora MSP (mate i $rednie przedsigbiorstwa)
sg nieodptatne i dotycza nastepujacych obszarow:
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POMOC W NAWIAZANIU
WSPOLPRACY Z EKSPERTAMI
Z ROZNYCH BRANZ

&

BADANIE RYNKOW

b2

WSPARCIE PRAWNE,
WTYM ITAKZE Z ZAKRESU
WHASNOSCI INTELEKTUALNE)J

&

PRZYGOTOWANIE PRODUKTU,

=2

WSPARCIE UDZIALtU
W TARGACH ORAZ MISJACH
GOSPODARCZYCH

i

POSZUKIWANIE PARTNEROW

ZAGRANICZNYCH USLUGI ORAZ FIRMY ZAGRANICZNYCH
Z UWZGLEDNIENIEM POTRZEB DO EKSPANSJI ZAINTER}ESOWANYCH
LOKALNYCH MIEDZYNARODOWE)J WSPOLPRACA
Q ~ "
o O. ]

UCZESTNICTWO W SZKOLENIACH
| SEMINARIACH DOTYCZACYCH ROZNYCH
TEMATOW ZWIAZANYCH Z PROWADZENIEM
BIZNESU W WYMIARZE MIEDZYNARODOWYM

PRZEPROWADZENIE AUDYTOW
ZROWNOWAZONEGO ROZWOJU,
DIGITALIZACJI, TECHNOLOGICZNYCH,
WZORNICZYCH ORAZ MARKETINGOWYCH

DORADZTWO W RAMACH KORZYSTANIA
7 BAZY ACCESS2MARKET ORAZ
ZAPISOW UMOW 0 WOLNYM HANDLU
Z WYBRANYMI KRAJAMI

Zapraszamy do kontaktu z konsultantami Enterprise Europe Network.



Y \WCTT

Wroctawskie Centrum Transferu Technologii

Wroctawskie Centrum Transferu Technologii
Politechnika Wroctawska
ul. Smoluchowskiego 48A
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